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Programme de FormaƟon : ValorisaƟon d’un fonds de commerce 
 

Module 1 : IntroducƟon à la valorisaƟon d’un fonds de commerce 

 DéfiniƟon d'un fonds de commerce 
 Pourquoi valoriser un fonds de commerce ? 
 Les enjeux de la valorisaƟon 

 

Module 2 : Comprendre les éléments consƟtuƟfs d’un fonds de commerce 

 Les éléments corporels et incorporels 
 Analyse de la rentabilité 
 Clientèle et potenƟel commercial 
 Atelier praƟque : Audit du fonds de commerce 

 
Module 3 : Les méthodes de valorisaƟon d’un fonds de commerce 

 Méthodes financières d’évaluaƟon 
 Les raƟos uƟlisés 
 Prise en compte des tendances du marché 
 Atelier praƟque : Calcul de valorisaƟon 

 
Module 4 : Facteurs influençant la valorisaƟon 

 Facteurs internes  
 Facteurs externes  
 Les risques spécifiques à évaluer 

 
Module 5 : Préparer un dossier de valorisaƟon 

 Créer un dossier aƩracƟf pour les invesƟsseurs ou acheteurs 
 Comment présenter efficacement son fonds de commerce ? 
 Aspect juridique et fiscal de la cession 
 Atelier praƟque : ÉlaboraƟon d’un dossier de présentaƟon 

 
Module 6 : NégociaƟon et conclusion de la vente 

 Techniques de négociaƟon 
 Les points à surveiller dans les contrats 
 Stratégies pour maximiser la valeur finale 
 Atelier praƟque : SimulaƟon de négociaƟon 

 
Conclusion et évaluaƟon finale 

 Synthèse des apprenƟssages 
 Réponse aux quesƟons des parƟcipants 
 Test ou évaluaƟon des acquis via un QCM ou une étude de cas finale. 

 


